Warisan Moden:
Blueprint Komersialisasi
Belacan Kwala Gebang

Mentransformasi produk tradisional
kepada inovasi FMCG berskala global
melalui pembungkusan moden dan
pemasaran dipacu data.

Disusun khusus untuk Usahawan FMCG,
Agensi PKS & Inovator Teknologi Makanan.
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Dilema Dapur Bandar: Citarasa Asli vs. Kekangan Gaya Hidup

Realiti Belacan Tradisional Potensi Pasaran Moden |

* Bau yang kuat semasa memanggang e Pengguna bandar sibuk mendambakan

» Tekstur yang bersepah rasa pesisir pantai yang asli

» Sukar disimpan dalam dapur moden  Memerlukan format yang pantas, bersih,
bertutup (kondominium/apartmen) dan sedia untuk digunakan

Inovasi format adalah kunci untuk menembusi pasaran urban bernilai tingai.



Matriks Transformasi: Kenapa Serbuk Belacan Lebih Unggul?

. . Bongkah é Serbuk Premium 3
Dimenst Tradisional Moden |
Tekstur £\ Melekit & bersepah v Halus, kering & sedia dilarut

. A Kuat & menyerap ke v Terkawal & diaktifkan hanya
Profil Bau : i
persekitaran bila dimasak
Jangka Hayat A Mudah rosak jika terdedah | v Tahan lama (Shelf-stable)
. . v’ Terus ditabur ke dalam
Penggunaan A\ Perlu dibakar/dihancurkan kanakung/sambal
S AT A Komuniti kampung & pasar | v Golongan profesional
basah bandar & pasaran eksport
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Inovasi Pembungkusan: Kejuruteraan FMCG Premium

Penutup Kedap Udara
(Odor-Control Zip-lock)

Mengunci aroma asli, menghalang
pencemaran bau di dalam pantri
moden.

Lapisan Anti-Lembap
(Moisture Barrier)

Memastikan serbuk kekal kering dan
tidak menggumpal untuk jangka
hayat maksimum.

Label Minimalis & Bersih

Pematuhan Standard
(P-IRT / Halal)

Penjenamaan 'Kwala Gebang
Authentic Shrimp Paste' untuk
menonjolkan warisan desa nelayan.

Membina kepercayaan segera
untuk kebolehpasaran runcit dan
eksport.

100% udang sebenar tanpa bahan pengisi tiruan (Zero artificial fillers).
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Anatomi Kesihatan: Memposisikan Belacan Sebagai Makanan Fungsian

Positive Nutritional Fuel

Probiotik Semula Jadi:

Bakteria asid laktik dari proses
fermentasi untuk kesihatan usus.

{ fﬁ ;a“' Z = Z
Protein & Asid Amino: B Mikronutrien Penting:
Sumber laut tinggi untuk 5= Vitamin B12 (fungsi saraf & DNA),
pembaikan tisu badan.  \ ,. Zink & Zat Besi (imuniti), Kalsium
Rendah kalori & lemak. N R y (dari kulit/tulang udang yang

\ . . dikisar).

AN % Warning Gauge

Probiotik Semula Jadi: | &8

Bakteria asid laktik dari
proses fermentasi untuk

- =
kesihatan usus. = A

H 7 - - A\ g TR Kedudukan jenama: Tekankan
N -

Tinggi Natrium (Sodium):
Akibat proses pengawetan.

penggunaan sedikit demi
sedikit (portion control).

Alahan Makanan Laut:

Amaran label yang jelas untuk
membina integriti jenama.
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Blueprint Pemasaran PKS: Dari Perkampungan Nelayan Ke Dapur Moden

Menembusi pasaran

tempatan, perkongsian

strategik, dan pengiklanan
bersasar.

Fasa 1; Asas

Strategik

Fasa .3 .
Pengembangan &
- Ekosistem B2B >

Fasa 2: Tarikan

Digital Kos Rendah m |

Membina kehadiran e-dagang
dan kandungan video yang
menyelesaikan masalah
pelanggan.

Mendefinisikan profil

pelanggan, USP, dan sasaran
(KPI).
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Fasa 1. Membina Asas
Komersial Yang Kukuh

U000

Kenal Pasti Persona Pelanggan

Analisis umur, pendapatan, dan pain points (cth: tukang masak bandar
yang sibuk).

Kajian Pesaing

Pantau struktur harga, pemesejan jenama, dan ulasan produk sedia ada di
pasaran.

Pembangunan USP (Unik & Asli)

Gabungkan 'Geographic Origin' (Kwala Gebang) dengan '‘Modern
Convenience' (Tanpa sisa, tanpa bau busuk).

Penetapan KPI

Tetapkan sasaran jualan atau penjanaan petunjuk (leads) yang spesifik dan
boleh diukur.
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Fasa 2: Perjalanan Pelanggan Digital (The Customer Journey)

Kangkung Belacan
Instant

L L

Penukaran (Conversion)

Pengekalan (Retention)

Video resipi ringkas
menunjukkan serbuk belacan
larut serta-merta ke dalam

kangkung belacan atau sambal.

Carian kata kunci seperti ‘Terasi

Bubuk Praktis' membawa
pengguna ke etalase

Shopee/Tokopedia yang

dioptimumkan.

Menggunakan WhatsApp
Business untuk mengurus
pesanan ulangan dan komunikasi
komuniti secara langsung.




Fasa 2: Penguasaan Pemasaran Digital

Kos Rendah

Infrastruktur Web

Bina laman web berkonversi tinggi
dengan masa muat yang pantas dan
CTA yang jelas. Tuntut ‘Google Business'
untuk keterlihatan carian tempatan.

Media Sosial Organik

Siarkan kandungan secara konsisten.
Fokus kepada visual penyelesaian
masalah (contoh: ketiadaan bau busuk
ketika memasak).

Pemasaran E-mel

Lancarkan surat berita (newsletter)
mingguan dengan diskaun eksklusif
untuk pelanggan berdaftar.

Kandungan Bermanfaat

Tulis blog dan tip masakan yang
menyelesaikan dilema harian tukang
masak di rumah.
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Fasa 3: Skala, Amplifikasi Digital & Rangkaian B2B

Amplifikasi Digital Perkongsian Komuniti & B2B

o e,
i D

e |klan Bersasar: Gunakan bajet kecil di » Sektor B2B: Bekalkan kepada warung
Meta/Google Ads. tempatan, perkhidmatan katering, dan

e Mikro-Pempengaruh (Micro-influencers): penjaja pasar malam untuk perisa yang pantas
Tukar produk percuma dengan ulasan video & konsisten.
jujur. » Kedai Cenderamata & Hentian Rehat:

* Insentif Rujukan: Beri diskaun kepada Tangkap pasaran pelancong pesisir pantai.
pelanggan yang membawa rakan. » Sambal Kit: Bergabung dengan penjual

e Bukti Sosial: Paparkan testimoni dan ulasan cili/sayur tempatan sebagai pake;
lima bintang secara prominen di laman web. pelengkap.

» Bazar & Ekspo: Wakili Kwala Gebang di
acara PKS tajaan kerajaan (FAMA/MARA).




Sintesis: Roda Tenaga Ekosistem Kwala Gebang

E-Dagang & Kandungan
Digital (B2C)
Menjana permintaan urban

tinggi & pendedahan jenama
pantas melalui TikTok/Shopee.

Rangkaian B2B & Runcit

Pembungkusan gred komersial
membolehkan penembusan
warung, katering, dan ekspo
kerajaan berskala besar.

Inovasi Pembungkusan
Serbuk Moden
(Nadi pengkomersialan)

Sumber Komuniti (Nelayan Tempatan)

Permintaan tinggi menjamin pendapatan
konsisten untuk nelayan & mengekalkan
warisan Kwala Gebang.

Pembungkusan moden bukan sekadar estetika; ia adalah jambatan yang menghubungkan

warisan ekonomi tradisional ke dalam pasaran digital abad ke-21.




